История компании FRESH
Все началось в лихие 90-е. Группа энтузиастов во главе с Денисом Мигалем создают небольшой автосалон «МБ-Авто», специализирующийся на автомобилях с пробегом. Они начинают развивать услугу, которой в Москве еще не было. «Срочный выкуп автомобилей» - люди только начинали узнавать, что это такое. Интернет еще не пестрел заманчивыми предложениями. Услуга создавалась изначально, чтобы помочь людям быстро продать свой автомобиль и получить нужную сумму на руки. Но нечестные на руку игроки вторичного рынка почувствовали, как легко можно зарабатывать деньги на бедах людей. Рынок по выкупу автомобилей превратился в сбор жуликов и хамов. 

«МБ-Авто» продолжает отстаивать свою позицию честной игры на рынке автомобилей с пробегом. Компания растет, внедряет новые услуги. Появляются станции технического обслуживания автомобилей, моечные комплексы. Подход остается прежним – покупаем, продаем, обслуживаем автомобили цивилизованно. 
К 2009 году к рынку б/у автомобилей у потребителя складывается крайне негативное отношение. Привычка обманывать, жажда максимальной наживы, нечистоплотность сделок – все это неизменные атрибуты российского рынка подержанных авто. У потребителя закрепилось в сознании ожидание обмана со стороны продавца/покупателя/мастера по обслуживанию. 
«МБ-Авто» решает внести свой позитивный, новый подход на рынок б/у авто. Компания проводит ребрендинг и так появляется FRESH. Слоган компании отражает подход к работе – Мы радуем!

К 2009 году в компанию FRESH входят 2 автосалона, технический центр, моечный комплекс.
В 2010 году открывается новый крупный автосалон и технический центр «FRESH на Волгоградке».
Во втором полугодии 2011 года планируется открытие 4 филиала FRESH в Москве.
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